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代表取締役社長 

玉置 和彦

「Corepeak」は、私たち日鉄ソリューションズ
が「お客様の経営課題を掘り下げ、より広い視
点で、根本からの解決・変革を提案し、実現まで
を伴走する」新ブランドです。

「Corepeak」は、企業経営者である皆さまの
お話を伺うことからスタートします。皆さまがお
持ちの、お悩みや課題について率直なところを
お伺いし、共に課題の構造を整理していきます。
そして、根本的な変革を実現するところまで伴
走していきます。

当社はこれまで四半世紀に渡って実に多種
多様な分野、業務を経験し、膨大なノウハウを
蓄積してきました。それは、IT 技術ばかりでは
ありません。その技術を活かすために提案し効
果を実現してきた、組織や人材に関する各種経
営施策も大きなパートを占めています。これは、
コンサルティングのみ、システム開発のみではな
く、コンサルティングからシステム開発、導入、
運用までの一連のプロセスを手掛け、お客様と
共にその効果を確認してきた当社ならではの知
見だと自負しています。

つまりお客様は、当社が持つ多種多様な分

野での豊富な成功事例にヒントを得ていただき、
将来を見据えた企業経営の礎そのものを設計
し、実際の運用に至るまでをワンストップで作り
上げることが可能となります。

現在、市場や技術は日々変化しています。シ
ステムエンジニアリングの世界では、AI が開発
工程の一部を代替し、内製化が進む中で、私た
ちに求められる役割は変わりつつあります。解
決すべき課題は、表出しているものだけではあ
りません。多様な要素が絡み合い答えの見出
しにくい課題に対してロードマップを示し、高い
技術と知見で実現していく。いわば、お客様を
変革の頂に導く「シェルパ」のような存在が求
められています。

私たち日鉄ソリューションズのパーパスは
「ともに未来を考え　社会の新たな可能性を　
テクノロジーと情熱で切り拓く」です。お客様
と共に新たな価値を創造し、その先にある社会
課題を解決していくことを役割と考えています。

「Corepeak」はこのパーパスを実現する、当社
のコアを担うブランドです。

Corepeakは
お客様とともに
変革の頂きへ
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当社が「Social Value Producer with Digital」
を目指す中で、皆さまにお届けしたい根本にあ
るのは「未来へ向けた変革」です。今回、その

「変革」を象徴するブランドとして「Corepeak」
を立ち上げました。

「Corepeak」には、皆さまの価値創造プロセ
スのコアを担いながら、期待を超える頂（いた

だき）へといざなう、といった意味を込めています。
システム改革による業務効率化はもとより、組
織変革、経営戦略、人事戦略など、皆様の「変
革」を共に実現してまいります。

皆さまにとっての新たな価値を具現化する新
ブランドとして、ご期待いただければ幸いです。

上流からのアプローチでお客様の課題を包括的にとらえつつ
「変革シナリオ」を活用して、課題の構造化と解決への道筋を描き、
「オファリングBlock」を組み合わせて、課題解決を実現・定着

変革
シナリオ

オファリング
Block

NSSOL
アセット

お客様の
経営課題

経営課題の検討論点や
進め方のリファレンスガイド

シナリオの実現を支える
課題解決アセット群

構想×実現を一気通貫で提供
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が提供する「変革シナリオ」

お客様がお持ちの「変革」課題は、例えば情
報分野に限ってみても、変化へのアジリティ向

上に向けた業務基盤の刷新、AI エージェントの
活用による業務効率化と高付加価値業務への

シフト、DXに向けた全体構想設計と組織変革、
そして、お客様の内製力強化など、非常に多岐
に及んでいます。

これらの課題に対し、当社が経験・解決し、さ
らに磨き上げてきた知恵＝最適解を、「変革シナ
リオ」として再定義し、社の共有資産として「見
える化」いたしました。

変革シナリオは、複数のオファリングblockを
組み合わせて出来ているリファレンスガイドです。
変革シナリオを用いてお客様の課題の構造化
と解決への道筋をお示しして、お客様の変革に
向けたあゆみを、最後までご一緒に、わかり易
くお手伝いいたします。

課
題
の
構
造
化
と
解
決
へ
の
道
筋
を
つ
け
る

業界/テーマ毎にアセット化

戦略
■ 経営戦略とデジタル戦略の連動
■ 顧客体験革新
■ 持続可能性を考慮したテクノロジ活用
■ 投資対効果・総保有コスト最適化

ビジネスモデルドリブン

Strategy

Business

Governance

Organization

Technology

製造 小売 金融 社会
公共

業務プロセス
■ データドリブン経営変革
■ AI Agent/Agentic AIの全社展開
■ AI活用による製品開発・SCM・営業・マーケ強化

組織・人材
■ 戦略実現を支える組織・人材変革
■ デジタルリーダーシップ育成

テクノロジー
■ 先進的なEAの再設計
■ 既存システムのモダナイゼーション

ガバナンス
■ サイバーセキュリティ対策とBCP
■ グループ企業を包含したITガバナンス

ノウハウ

コンサルティング

先端テクノロジー

業界知見

アーキテクティング

経営基盤の強化

AIを前提とした
業務・システム変革

組織・人材の強化

06.AI Ready＆コンポーザブルアーキテクチャの導入による
 インテリジェントアプリケーションの実現

05.AIエージェントを活用した業務改革と人材強化

07.事業成長を加速するDX /IT組織への変革

08.IT人材のデジタルスキル・内製力・自走力の強化

09.企業価値を高める人的資本経営の実践

10.ERPクリーンコア実現を支える既存基幹システムはがし

01.ビジネスアジリティを支えるアーキテクチャ変革と内製力強化

02.デジタルビジネスの立上加速と拡大強化

03.ビジネス変革を支えるデータ活用プラットフォームと基幹刷新

04.デジタル投資効果の強化に向けた組織・アーキテクチャ変革

11.クラウドインフラの最適化とモダナイゼーション

12.データ基盤変革とデータマネジメント強化

13.サイバーレジリエンスの強化と文化の醸成

ビジネスアジリティと
デジタル投資効果の

強化

Corepeak変革シナリオの例お客様の経営課題

ソリューション群

オファリングBlock
（課題解決アセット群）

解決策を

組合せる
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　AI 活用術の良し悪しが、企業の競争力に差
を生む時代に足を踏み入れつつあります。

このAI 時代を迎えるにあたっては、システム
が人にとって使いやすく、安全である「AI-Ready」
な状態が大切です。

当社は、お客様が中長期の視点で目指すべ
き姿を「変革シナリオ」として複数ご用意。

お客様の個別状況にあわせたAI 活用を、手

触り感を大切に形にします。
今後は更に、AIによる業務遂行を前提とする

「AI-Native」への進化も見えてきています。
当社は、30年以上にわたる研究成果にもと

づくAI 他の技術を活かしつつ、しかしそれだけ
ではなく業務と経営の視点から、お客様それぞ
れの「AI 活用の極意」を探るジャーニーに伴走
していきます。

AI Readyなシステム提案・構築

AI・データドリブン経営変革

データ・
AI活用を加速

NSSOLの変革シナリオ例

データ・AI活用を加速するための各種ご支援

テーマ創出支援・伴走支援、
CoE向け支援

一貫した
データ・AI戦略、
経営層のコミット

AI Readyな
システムを実現する
プラットフォーム

データ・AI
民主化活動

AI Ready
プラットフォームの価値

AI・データ活用の
主な課題

自動化・
セルフサービス化

環境・プロセス
標準化

データ統合・
標準化

組織横断型
インサイト

ガバナンス
一元管理

人材不足

属人化

技術的負債の
蓄積

データ散在・
低品質

ガバナンス
不全

「AI-Ready」から 
「AI-Native」に至るまでを 

完全サポート
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三井化学株式会社（以下「三井化学」）と当
社は、サプライチェーン領域における協業を開
始しました。

三井化学がお持ちの生産計画最適化プログ
ラムに、当社が長年培ってきた数理最適化アル
ゴリズムと業務設計の知見を融合。データ活用
のコンサルティングから入り、在庫の過不足抑
制や生産スケジューリングの高度化など、デー

タを上手に活用した生産性向上とコスト削減の
両立を、お客様とワンチームで進めています。
喜ばしいことに、実証試験では、1拠点あたり年
数億円規模の業務改善効果が見込まれました。

今後は、生産・在庫管理の最適化に加え、物
流ネットワークの効率化や販売計画の最適化も
視野に、さらに協業を深めてまいります。

業務効率化・高度化に向けて
サプライチェーンの最適化で

協業開始

お客様の

「課題」
共に生み出した

「新しい価値」

三井化学の
生産計画最適化プログラム

データ活用のコンサルティングから入り、
お客様とワンチームで業務改善

NSSOLのご支援

数理最適化アルゴリズムと
業務設計の知見を融合

製品切替のロス

在庫コスト

属人化した計画立案

製品切替工数の削減

在庫の過不足の抑制

迅速で正確な計画立案

データ利活用／コンサルティング
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当社は、今までに得た知見を再構築した新
サービス「人的資本経営支援」を実施しました。
その範囲はITに関するパートを大きく脱し、「経
営戦略と人材戦略の連動」、「現状とのギャップ
定量把握」、「人事施策の企業文化への定着」
といった企業経営の根幹にかかわる部分を柱と
しています。

具体的には、お客様の現状を確認するコンサ

ルティングから入り、人的資本経営実践の難所
である「人材戦略策定と人的資本 KPI 設計」、
分散する人事データの「統合・分析」、それらデー
タを活用した「モニタリング、課題発見と施策
立案、効果検証サイクル構築」など様々な「変
革シナリオ」を連携させご支援し、最終的には、
お客様がご自身で人材戦略のPDCAを回すこ
とができるところまで、ご一緒しています。

データドリブンな
人的資本経営を実装

人的資本開示
客観データ可視化

従業員EX向上
主観データ可視化

データ統合
データに基づく改善サイクルと投資対効果検証を実現

人事施策策定支援人材戦略策定支援

人的資本経営支援

組織変革×
DX人材育成

ワークスタイル
変革

企業文化
醸成

人材戦略のPDCAを回すことができるまで伴走
NSSOLのご支援

経営戦略と人材戦略の連動

現状とのギャップ定量把握

人事施策の企業文化への定着

あるべき人材像が設定できない

あるべき像と現状との
ギャップを把握できない

人材戦略のKPIを設定できない

人
材
戦
略

人事データがばらばらで、
分析ができない

人的資本のモニタリング環境がなく
　PDCAの仕組みが作れない

人
事
施
策

共に生み出した

「新しい価値」
お客様の

「課題」
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ALM・市場リスク管理、収益管理、バーゼル
規制対応、市場系取引管理などの業務パッケー
ジを統合し、当社のプラットフォームに乗せてワン
ストップでご提供します。

従来は個別システムに散在していたデータを
統合経営管理データベースに集約し、各業務を
横断的に可視化することで、迅速かつ高度な経
営判断を実現するサービスです。

拡張性に優れており、お客様は今必要な機
能から段階的に導入できるため、将来の業務高
度化や制度変更にも柔軟に対応可能です。

こうした段階的な高度化を支えるため、当社
はシステム導入・保守に加え、業務設計や基盤

（プラットフォーム）面まで含めた総合的なサポー
トを提供し、導入後も継続的にお客様に伴走し
ます。

統合経営管理
データべース

ALM
市場リスク

収益管理

流動性規制

自己資本比率
リスクアセット

市場系

手入力
データ

共通入力
データ

インターフェース
データ

金融機関向けの 
統合経営管理 

プラットフォームサービス
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多くの企業が労働力不足やレガシーシステム
刷新、サイバーセキュリティ強化、ITコスト最適
化、AI 活用基盤整備といった複合的な課題に
直面しています。個別最適の対応を重ねる中、
IT部門の負荷は増え続け、限界を迎えつつあり
ます。

日本企業のデータ主権要件に対応し、運用・

管理を日本国内で完結できるOracle Alloy を
基盤としたabsonne（アブソンヌ）を中核に、運
用サービス「emerald（エメラルド）」、サイバー
攻撃対策「NSSIRIUS（エヌエスシリウス）」、コン
サルティングサービス「xSource（クロスソース）」
などを組み合わせて提供することで、エンター
プライズITの課題を統合的に解決します。

お客様の現状

提供可能なサービス一覧

セキュリティ

コスト最適化 レガシー問題

DX推進 ビジネス部門連携

IT人材不足

移行支援

OS提供 回線接続

OCI※1活用支援

問い合わせサポート

導入アセスメント emerald

Oracle® DB向けプロアクティブ情報配信 DB診断

NSSIRIUSCloudHarbor

当社付加サービス

NS Solutions
ウェルカムベネフィット

データベース

可観測性と管理

移行とディザスタ・リカバリ

分散クラウドとマルチクラウド

ネットワークと接続オプション

ID管理とセキュリティ

ストレージ

AIデータプラットフォームAIおよび機械学習 統合

コンピュート 開発者向けサービス

コスト管理

absonne次期サービス

ビジネス部門
支援

Oracle Alloy

分析

サイロ化により、
個別最適化された環境

複雑化したITインフラを最適化することで、
お客様の課題を解決

運用サービス

IT運用

包括的支援

クラウドネイティブ化

サイバー攻撃
対策

セキュリティ

コンサルティング
サービス

DX推進

※1	 Oracle Cloud Infrastructure
上記は2026年3月時点のものです。本メニューは順次改訂・拡充されます。

IT部門が持続的に 
価値を生み出すための 

次世代ITインフラ
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地域を支えるローカルスーパーの惣菜部門
が直面する「人手不足」「収益確保の難しさ」

「廃棄ロス増加」などの課題を、AI の力で解決
するサービスです。

AI 需要予測 × AI 最適化により、廃棄ロスを
抑えつつ荒利を最大化する販売計画を自動立
案します。

さらに、販売計画と連動して最適な原材料発

注数を自動計算することで、属人的な発注業務
を標準化し、限られた人員でも安定した売場運
営を実現します。

また、レシピ管理機能によってアナログ管理
から解放され、レシピの一元管理を実現。更新
作業の効率化により、現場スタッフはより価値
の高い業務へ時間を割けるようになります。

適切な需要予測と在庫管理の実現により、お
客様のサプライチェーン計画業務高度化を支援
します。

20年以上にわたり需給計画システムを構築／
保守してきた業務知識や知見を背景に構築さ
れた、SCM 計画業務（SCP）クラウドサービス
です。

サブスクリプションモデルでの提供となるため、
製造業のお客様にリーズナブルな価格かつス
ピーディにシステムをお使いいただくことが可
能となります。PPPlanは製造業におけるサプラ
イチェーン計 画 業 務 課 題を解 決し、最 適な
S&OPを実現すべくPSI管理のアプリケーション
基盤サービスとしてご活用いただけます。

最短3か月で導入可能 リーズナブルにご利用可能 クラウド利用で業務標準化
常に機能を最新化

需要予測の精度向上
在庫水準の適正化

見込み外れの即応力強化
早朝検知とリカバリー

サプライチェーンコスト削減
受給数量の過不足解消

スピード導入 低コスト 管理が容易

S&OP※
実現PPPlan

※ 事業計画・予算達成のための供給オペレーション連携

AIが学習するデータを用意

AIが算出した来客予測をもとに月次決算を
日別決算に按分します。

さらに、日別予算を上回りながら、荒利が
最大になるよう販売数量を計算します。

商品情報

販促・チラシ情報

POSデータ

売上予算

用意するもの 得られるもの

販売計画
1週間の販売計画案を立案
CSV形式でダウンロード可能

来客予測 需要予測 最適化
エンジン

天気予報データ

SCM計画系クラウドサービス（アプリケーション基盤サービス） スーパーの惣菜部門向け業務支援サービス
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開発者支援サービス

Dev
Sec
Ops

プロジェクト支援環境 

開発環境

デリバリー環境

ソフトウェア資産

開発標準

サービス サービス

外部
サービス

サービス

ITサービス本番環境

当社IT資産コンポーネント 共通機能コンポーネント

SRE（運用自動化）

セキュリティ オブザーバビリティ

　クラウドネイティブ技術による柔軟性・拡張性
の高いアーキテクチャを採用した全社標準のIT
サービスプラットフォームです。生成 AI や自動
化技術などの各種開発支援ツールを装備し、セ
キュアで使いやすい最先端の開発環境を提供す
ることにより、高い開発生産性を実現しています。
　Nestoriumは、当社の従来型のビジネスモデ
ルのみならず、アセット活用モデル、PF 提供モ

デルといった新たな事業収益モデルでの活用
を主たるターゲットとしており、各種外部サービ
スとも連携し一貫性のあるユーザー体験を提
供できます。

また、研究部門や事業部門で培われた当社
のIT 資産をコンポーネント化し、技術の再利用
性を促進して品質と効率を高め、「シェルパ」と
して十分な役割を果たせるよう準備しています。

編集方針
日鉄ソリューションズ株式会社は、

お客様やステークホルダーの皆様
に当社の「今」をご紹介し、ご理解
をいただくために、また多くの方々
とのコミュニケーションツールとし
て使用するために、ケースブックを
発行いたします。今号は、当社の新
ブランドである「Corepeak」の特集
号といたしました。

より詳細な事業活動につきまし
ては、当社ホームページで公開して
おりますので、そちらをご覧いただ
けますと幸いです。

発行時期
2026年3月

商標について
この冊子に掲載されている企業名、サービス名、商品名等は、日鉄ソリュー
ションズ株式会社あるいは各社の登録商標または商標です。

見通しに関する注意事項
本ケースブックは、当社グループが現時点で把握可能な情報に基づく記述
が含まれています。実際は異なる場合があることをご承知おきください。
なお、本文中の組織名・役職名などは活動や取材が行われた当時のもの
です。
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https://www.marketing.nssol.nipponsteel.

com/corepeak

公式サイト
https://www.nssol.nipponsteel.com/

統合報告書
https://www.nssol.nipponsteel.com/ir/

integrated-report/
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